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Plano de Negécios

Pensando em abrir um negocio e quer saber se ele é viavel?
Faca um plano de negocios e responda todas as suas duavidas.

Financas: O negécio vai dar lucro ou prejuizo?

= JVendas: Qual o potencial de mercado desse negécio?
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-7 Investimento: Vale a pena investir nessa ideia?

Como fazemos um plano de negécios?

1- Viabilidade de mercado: Clientes / Concorrentes / Substitutos /
Fornecedores, para avaliar se o seu negoécio é mercadologicamente
viavel.

2- Viabilidade financeira: Receitas / Custos / Despesas / Impostos / Lucro,
para analisar se o seu negoécio é financeiramente viavel.

3- Recomendacoes: Por que fazer um plano de negécios?

Porque esse é o melhor investimento que vocé pode fazer antes de abrir
uma nova empresa.
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Mais Seguranca
Porque vocé vai saber previamente se o seu negoécio sera lucrativo.

Menos Risco
Porque vocé vai entender melhor sobre o seu mercado.
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Mais Resultados

Porque a primeira etapa da vitoria é ter um bom planejamento.



Pensando em todas essas etapas e nos materiais disponibilizados até o
momento, vocé ira propor a criacao de uma empresa seguindo os passos
acima.

Crie um nome para a empresa, identifique os custos, o publico para o qual
essa empresa é voltada. Descreva se a empresa tera um espaco fisico de
atendimento ou somente virtual e quais os tipos de midias utilizara para
entrar em contato com os clientes.

“A felicidade e a saude sao incompativeis com a ociosidade.” (Aristoteles)



